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Szansa w silnikach

Zielonogorska spotka Techbud jest w branzy budowlanej firmq nietuzinkowgq, bo obszar
jej dziatania wykracza daleko poza ten segment rynku. Dostarcza nie tylko profesjonalne
maszyny budowlane, lecz takze markowe silniki z kompletnym osprzetem i uktady prze-
niesienia napedu, znajdujgce zastosowanie réwniez w wielu innych dziedzinach. O po-
czgtkach, rozwoju, dniu dzisiejszym i perspektywach z prezesem lubuskiej firmy, Janem

Krawcem rozmawia Tomasz Kujawski.

atb — Czy mégtby Pan przyblizy¢ geneze
firmy? Skqd wzigt sie pomyst na takq dzia-
talnosc?

Jan Krawiec — Firma powstata 1 kwietnia
1993 roku, jako spétka z udziatem kapita-
tu niemieckiego. Nie byt to primaapriliso-
wy zart, bo jak najpowazniej zajeliSmy sie
sprzedaza nowoczesnego sprzetu budow-
lanego, ktérego na rynku brakowato. Trze-
ba pamietac, ze na poczatku lat 90. polskie
firmy, wywodzace sie przeciez z poprzed-
niego systemu gospodarczego, pracowaty
na bardzo przestarzatym sprzecie, wypro-
dukowanym przez fabryki technologicznie
odstajace od S$wiatowych producentéw.
Jestem z wyksztatcenia budowlaficem
i wczesniej przez 18 lat kierowatem przed-
siebiorstwem budowlanym, widziatem
wiec, jakie sa potrzeby wykonawcéw, na
jakim wyeksploatowanym sprzecie pra-
cuja. Wiedzac, jakie maszyny stosuja nasi
konkurenci z Zachodu, stwierdzitem, ze
musimy jak najszybciej wprowadzic je réw-
niez na nasz rynek.

W roku 2004 firma stata sie sp6tka z czy-
sto polskim kapitatem i zmienita nazwe na
Techbud Sp. z 0.0. Wszystko odbyto sie
w cywilizowany sposéb, a z naszym bytym
partnerem w dalszym ciggu mamy dobry
kontakt. Uktad z partnerem zagranicznym
na poczatku dziatalnosci podyktowany byt
wzgledami praktycznymi. Chodzito o to,
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aby po prostu przenies¢ stamtad pewne
produkty na nasz rynek po jak najnizszych
kosztach. Bez udziatowca z kapitatem by-
tyby one duzo wyzsze i trzeba bytoby je
ponies¢ samemu. Przy braku wtasnych
funduszy i przy niekorzystnej ofercie kre-
dytowej, wspotpraca z partnerem z zagra-
nicy byfa wéwczas jedynym sensownym
rozwigzaniem.

— Od czego firma zaczynata, jaki byt
asortyment i jak sie rozwijat? Co znajduje
sie w ofercie obecnie?

— Pierwszymi wprowadzonymi przez nas
urzadzeniami byty zageszczarki do gruntu,
agregaty pradotwoércze, sprezarki, pity do
ciecia asfaltu i betonu, zacieraczki do beto-
nu. Z kazdym rokiem poszerzaliSmy oferte
i tak weszliSmy w duze maszyny budowla-
ne — koparki, koparko-tadowarki, walce —
a takze w urzadzenia komunalne. Obecnie
ze sprzetu typowo budowlanego w ofer-
cie pozostaty tylko mate i srednie maszy-
ny o tonazu do 12 ton oraz petny zestaw
osprzetu. Coraz czeSciej tadowarki czy
koparki petnia dzis bowiem role nosnikéw
narzedzi, wyposazanych w najrézniejszy
osprzet — od tyzek, poprzez mtoty, wiert-
nice, az po zamiatarki.

Réwnoczesnie zaczeliSmy rozwijac sprze-
daz i serwis silnikéw wysokopreznych.
Skad taki pomyst? Poniewaz w sprzedawa-

Jan Krawiec, prezes firmy Techbud.

nych przez nas maszynach Zrédtem nape-
du sa silniki Yanmar, japonski producent
sam zaproponowat nam sprzedaz i serwis
swoich silnikow. Gdy podejmowalismy ten
temat, Yanmar wchodzit w zwiazki bizne-
sowe z firma John Deere, dlatego niejako
naturalng kolejg rzeczy rozszerzyliSmy
oferte réwniez o silniki tej amerykanskiej
marki z tzw. linii budowlanej. Na silniki
obu marek mamy na polskim rynku wy-
facznos¢. Gdy spadto nieco zapotrzebo-
wanie na maszyny budowlane, zaczelisSmy
ten asortyment rozwijac, szkoli¢ mechani-
kow, tworzyc¢ punkty serwisowe w Polsce,
zaréwno dla silnikéw Yanmar, jak i John
Deere. Warto dodac, ze wprowadzilis’!
réwniez do oferty uktady przeniesienia 4
pedu — mosty, przektadnie itp. Sa to spe-
cjalistyczne ,,napedy” produkowane przez
firmy o Swiatowej renomie.

— Czy mégtby Pan przyblizyc oferte sil-
nikéw? Czy sq to jednostki napedowe tylko
do maszyn budowlanych?

— Jesli chodzi o silniki, z powodu mniej-
szej chtonnosci sektora budowlanego we-
szlismy w inne obszary rynku. Dostarczamy
zespoty napedowe do ciagnikéw i innych
maszyn rolniczych. Wspétpracujemy z pro-
ducentami maszyn dla gérnictwa weglo-
wego i miedziowego (tadowarki urobku,
kolejki spagowe). Nasze silniki montowane
s takze w pompach wodnych przeciwpo-
zarowych dwéch polskich producentéw.
Producenci agregatéw pradotworczy
réwniez zaopatruja sie u nas w silniki fi .
John Deere i Yanmar. Ciekawa aplikacja jest
zastosowanie naszych jednostek do tzw. sit
przesiewajacych stosowanych do segrega-
cji odpadéw na wysypiskach Smieci. W tym
roku weszliSmy réwniez w obszar rynku
morskiego. Dzi$ obstugujemy pewnga czes¢
tej branzy w zakresie silnikéw i catych ukfa-
déw napedowych do kutréw rybackich czy
innych jednostek ptywajacych, np. statkéw
wycieczkowych. To, ze jestesmy daleko od
morza, nie stanowi zadnej przeszkody.
Generalnie méwiac, oferowane przez nas
silniki moga by¢ stosowane we wszystkich
maszynach i urzadzeniach, za wyjatkiem
samochodoéw. W tym zakresie prowadzimy
takze doradztwo. Nasi inzynierowie, wspo-
magani w trudnych sytuacjach bezposred-
nio przez producentéw, pomoga kazdemu
klientowi dobrac konkretny naped czy sil-
nik do okreslonej maszyny.



— Z silnikami zwigzana jest inna dziatal-
nos¢, ktéra rozwijamy, a mianowicie dia-
gnostyka silnikbw maszyn budowlanych
i ciaggnikéw rolniczych. Poniewaz posiada-
my przewozna hamownie, jedna z nielicz-
nych w Polsce, jesteSmy przygotowani do
diagnozowania jednostek napedowych za-
réwno u nas w firmie, jak i u klienta. Dzigki
temu mozemy w kazdych warunkach okre-
sli¢ stan silnika, np. przed remontem, po
remoncie czy po prostu w celu skontrolo-
wania, jaka jest jego rzeczywista moc.

— Wiekszy krqg odbiorcéw silnikow ozna-
cza koniecznosc powiekszania oferty o ko-
lejne wersje czy modele. Jak wyglqda reali-
zacja zamowien?

— Z silnikami sprawa jest ztozona, bo sa
¢ przystosowywane dokfadnie do potrzeb

nta. UruchomiliSmy specjalna linie do
kompletacji dostaw i wyposazania silnikéw.
W zaleznosci od tego, dla kogo silnik jest
przeznaczony, dobieramy osprzet, ktorego
jest cate mndstwo: sg to wiazki elektryczne,
odpowiednie chfodnice, sposéb transmisji
mocy itd. Do klienta dostarczamy w petni
skompletowany zestaw, ktéry jest podtacza-
ny do konkretnego urzadzenia. Dzigki naszym
specjalistom jesteSmy w stanie sprostac kaz-
demu zamoéwieniu. Oczywiscie mamy w ma-
gazynie zapas silnikow w wersji bazowej, kt6-
re dozbrajamy, ale nie ma czegos takiego, ze
silnik otrzymujemy juz gotowy z zagranicy.

— Czy tylko silniki znajdujq nabywcow
poza budownictwem?

— W innych branzach mamy réwniez
_ =ntéw na agregaty pradotwoércze. Sa to

iwersalne urzadzenia, stanowiace za-
stepcze Zrédto energii elektrycznej, o mocy
od kilku kW do nawet megawata. Cata in-
stalacje wykonujemy ,pod klucz”, wtacz-
nie z uzgodnieniami z energetyka. Propo-
nujemy m.in. systemy automatycznego
zataczania agregatu w momencie spadku
czy zaniku napiecia, dzigki czemu klient nie
musi w ogéle nadzorowac pracy agregatu.

Oprécz tego zajmujemy sie takze prze-
nosnymi lub przewoznymi sprezarkami
powietrza o r6znej mocy, ktére sa wykorzy-
stywane przez klientéw do réznych zadan.
Posiadanie odbiorcow w kilku branzach
stabilizuje dziatania firmy. Raczej nie zdarza
sie, by wszystkie branze przezywaty kryzys
w tym samym czasie.

— Jaki jest zasieg dziatania firmy i jak wy-
glgda siec¢ dilerska? Czy sprzedajecie tylko
na kraj, czy prowadzicie wynajem?

— Jesli chodzi o sprzedaz maszyn czy sil-
nikéw, dziatamy w catym kraju i trudno
jest okresli¢ jakis priorytetowy rejon. Funk-
cjonujemy na takiej zasadzie, ze gtéwny
punkt dystrybucyjny jest w naszej siedzibie
w Zielonej Gorze, natomiast na terenie Pol-
ski ustanowiliSmy szereg punktéw serwiso-
wych, ktére w naszym imieniu Swiadcza na
swoim terenie ustugi. Sama dystrybucja,
przy bardzo dobrze dziatajacych firmach
spedycyjnych, nie stanowi dzi§ zadnego
problemu.

Co do eksportu, zdarza nam sie sprzeda-
wac za granice skompletowane silniki, ale
jak na razie w bardzo niewielkim zakresie.
Nie satysfakcjonuje nas to, dlatego staramy
sie rozwijac réwniez ten kierunek sprzeda-
zy.

Jesli chodzi o wynajem, dotyczy on tylko
drobnego sprzetu budowlanego na rynku
lokalnym. Obecnie sie¢ firm wynajmuja-
cych maszyny i urzadzenia tego typu jest
juz tak duza, ze wychodzenie z ofertg poza
wiasny region, chocby ze wzgledéw na
koszty transportu, nie jest optacalne.

— W czym upatruje Pan najwieksze szan-
se, a w czym najwieksze zagrozenia dla
firmy? Jakie sq perspektywy rozwoju i na
ktorg grupe produktéw firma bedzie ktadta
najwiekszy nacisk?

— W obecnej kondycji budownictwo
trudno uznac za kierunek rozwojowy. Cho¢
statystyki pokazuja, ze branza ta ma sie dzis
catkiem dobrze, trzeba pamigtac, ze wyni-
ka to z réznych srodkéw unijnych, ktére
wspierajg przede wszystkim budowe infra-
struktury, czyli drég, sieci kanalizacyjnych,
oczyszczalni itd. Mamy tez Euro 2012, na
ktére réwniez sa przeznaczone okreslone
srodki. Jednak w przysztos¢ patrze z niepo-
kojem, bo te fundusze kiedys sie skoricza,
Euro przejdzie do historii, a samorzady, kto-
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re zadtuzaja si¢ teraz do dopuszczalnej gra-
nicy 60% przychodéw, chcac maksymalnie
wykorzysta¢ pomoc unijna, wpadng juz
w takie zadtuzenie, ze nie beda w stanie
same wygospodarowac nowych funduszy.
Oczywiscie trudno oczekiwac, ze stana
wszystkie inwestycje, ale na spowolnienie
trzeba by¢ przygotowanym.

Dlatego w tej chwili idziemy w kierunku
dalszej intensyfikacji sprzedazy komplet-
nych silnikéw John Deere i Yanmar do r6z-
nych zastosowan, jak réwniez sprzedazy
dodatkowych urzadzen, takich jak napedy,
przektadnie, chtodnice itd. Wchodzimy
mocniej w wyspecjalizowana dziedzine,
w ktorej trzeba by¢ naprawde dobrze przy-
gotowanym, aby profesjonalnie obstuzyc
klienta. Tego nie zrobi dobrze ktos, kto
chciatby sie podja¢ takich dziatan z tzw.
marszu. Potrzebna jest do tego przede
wszystkim wiedza i produkt na najwyzszym
Swiatowym poziomie. My pozyskalismy juz
dostep do markowych produktéw, mamy
tez w tym zakresie doswiadczenie specjali-
styczne i odpowiedni zesp6t ludzi, ktérzy
potrafia zajac sie fachowym doradztwem.
Swiadcza o tym pozytywne opinie zado-
wolonych klientéw. Sprawia wielka radosc,
gdy profesjonalnie obstuzony klient po-
twierdza fachowosc i komplementarnosc
naszej oferty. Moge Smiato powiedzie¢, ze
nasze produkty i ustugi pochodza z naj-
wyzszej potki Swiatowej. Bardzo czesto
oferowane przez nas silniki i skompletowa-
ne zestawy ida w Swiat, np. do producenta
todzi ptywajacych pod bandera norweska
czy producenta ciagnikow wysytanych po-
tem do odbiorcéw w réznych krajach. Uwa-
zam, ze wtasnie ten kierunek dziatalnosci
pozwala naszej firmie spokojnie patrzec
w przysztos¢.

Dzigkuje za rozmowe.




